
Kundesuccess- og udviklingschef

- med fokus på kunder, salg og forretningsudvikling

Vi søger en engageret og udadvendt medarbejder til en spændende nyoprettet 
stilling, hvor du vil være nøgleperson (fra idé til overdragelse) i udviklingen af 
softwareløsninger, skræddersyet til vores kunders behov. Din rolle vil være central i 
at sikre høj kvalitet og kundetilfredshed.

Derudover vil du have fokus på salg og forretningsudvikling, hvor du vil arbejde 
tæt sammen med både kunder og ledelse i Conexio.

Primære ansvarsområder: 
Kunderelationer. Opbygge og vedligeholde stærke kunderelationer gennem 
proaktiv kommunikation og løbende dialog.

Vi forventer at du:

har stærke kommunikations- og præsentationsevner. Både skriftligt og mundtligt.
har erfaring med projektledelse.
er kvalitetsbevidst med god sans for detaljer.
har forståelse for tekniske detaljer og processer.
er handlekraftig og kan arbejde selvstændigt.
er positiv anlagt og bidrager sådan til kunder og til teamet.

Det er en fordel hvis du:

har erfaring fra et softwarehus eller anden IT-virksomhed.
har erfaring med opsøgende salg og kundepleje.

I Conexio vil du få et spændende, selvstændigt og udfordrende job, med 
alsidige opgaver, stor medindflydelse, gode kollegaer og fleksible vilkår. Vi 
værdsætter og prioriterer balance mellem arbejde og familieliv.

Conexio leverer innovative og unikt brugertilpassede softwareløsninger - ofte 
whitelabel software til vores kunder. Vi har en solid forretning, dedikerede 
medarbejdere, en god kundebase og gode referenceprojekter, og ønsker med 
denne ansættelse, at sikre det rigtige hold til fremtidig vækst.

Skriv til job@conexio.dk hurtigst muligt, hvis du har spørgsmål, eller ønsker at søge 
stillingen. Du skal medsende ansøgning, CV, din forventning til lønniveau og 
hvornår du kan tiltræde.
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